
LIS-SABA 
PRODUTOS ALIMENTARES, LDA 

CASOS DE SUCESSO 

Sector:     Alimentar 

Solução:   m2uSalesPlus 

ERP:      PHC 

telf: 239 983 900 
e-mail: info@moving2u.pt 
web: www.moving2u.pt 

Centro de Empresas de Taveiro 
3045-508 Coimbra 

ACTIVIDADE DO CLIENTE:  

A Lis-Saba é uma empresa criada em 1991 que se dedica ao comércio por grosso de produtos 
alimentares congelados. Desde 1997 passou a ter também actividade industrial, passando a 
transformar e embalar peixes e outras espécies provenientes do mar. 
Para além do comércio tradicional a Lis-Saba abastece também cadeias de supermercados e 
médias superfícies, assim como a restauração e instituições. 

OBJECTIVOS GERAIS DO PROJECTO: 
 

O objectivo da implementação móvel teve como razão fundamental a necessidade de 
aumentar a capacidade de resposta às solicitações dos nossos clientes. 

 
PORQUÊ A ESCOLHA DA ESCOLHA DA MOVING2U:    

A solução MOVING2U foi aquela que nos pareceu a mais indicada, pelas respostas que deu às 
nossas necessidades tendo uma característica para nós importante, que se refere à 
simplicidade e fácil adaptação da nossa força de vendas. 
 

 
PRINCIPAIS BENEFÍCIOS DA SOLUÇÃO:  

 A rapidez com que chegam as encomendas e as suas consequentes preparação e entrega. 
 A facilidade com que a força de vendas passou a ter acesso à informação necessária. 
 A prática consulta do histórico do cliente. 
 Uma diminuição considerável dos erros. 
 

COMENTÁRIOS DOS RESPONSÁVEIS: 

Rodrigo Henriques (Sócio gerente):  

“A solução Moving2U permitiu uma melhoria substancial nos procedimentos e no 
acompanhamento das vendas, bem como uma melhor optimização na gestão de stocks.” 

Catarina Henriques (Sócia gerente): 

“Com a solução MOVING2U o processo de venda simplificou-se, possibilitando um acesso à 
informação actualizada, reduzindo a utilização de outras plataformas, nomeadamente os 
formatos em papel, tornando-se igualmente numa ferramenta de comunicação muito útil e 
prática.” 

“A solução Moving2U 
permitiu uma 
melhoria substancial 
nos procedimentos e 
no acompanhamento 
das vendas, bem 
como uma melhor 
optimização na 
gestão de stocks ” 
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